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VALMENNUKSEN YLEISKUVAUS

Nousivatko myyntitavoitteesi? Tai haluatko paremman otteen omasta myyntityostasi?
Tiedatko myyntitulokseesi vaikuttavat tekijat?

Osaatko arvioida myyntityoskentelyasi analyyttisesti ja pitkajanteisesti?

Miten kehitat hyvista myyntituloksista entista parempia?

B2B-myyja, mikali olet pohtinut yhta tai useampaa edella mainituista kysymyksista, ”Systemaattinen ja
tavoitteellinen myyntityd”-hybridivalmennusohjelma on suunnattu juuri sinulle. Olet ehka myyntityosi
alkutaipaleella ja haluat varmistaa, etta olet menossa oikeaan suuntaan tai sinulla on jo kokemusta, mutta pidat
tarkeana jatkuvasti arvioida ja kehittaa myyntityoskentelyasi.

DIGITAALINEN OPPIMISPOLKU * Osallistava ja opastettu digitaalinen oppimispolku, jossa naet
seka oman etta muiden samaan ohjelmaan osallistuvien
edistymisen. Valmentaja on lasna polulla.

LUOKKAHUONE-/VIRTUAALIVALMENNUS Luokkahuone-/virtuaalivalmennuksessa kaytetdan
tyoskentelymuotona keskusteluja, ryhmatoita ja case-
harjoituksia. Valmennuksessa sovelletaan ja harjoitellaan
digitaalisessa oppimisymparistossa opittuja asioita.
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VALMENNUKSESTA SAATAVAT HYODYT

e Tunnistat myyntitulokseesi vaikuttavat tekijat ja
niiden syy-seuraussuhteet

e Tunnistat asiakkaan paatoksentekoon vaikuttavat
tekijat " - .
o | lIman systematiikkaa ja

e Osaat purkaa tavoitteesi tekemiseksi ja myynnin

aktiviteeteiksi suunnitelmaa myyja on
« Osaat arvioida ja kehittdd myynnin Idhtdasemaasi tu u|iaj0| la.”

e Sinulla on tyokalut asiakaskannan arviointiin ja
hallintaan

e QOsaat laatia ammattimaisen myynnin
toimintasuunnitelman
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VALMENNUSOHJELMAN ETENEMINEN

VK1

VIRTUAALINEN KICK-OFF-
TILAISUUS
1TUNTI

DIGITAALINEN
OPPIMISPOLKU

VK 4

LUOKKAHUONE- TAI
VIRTUAALIVALMENNUS
8 TUNTIA

TOIMINTASUUNNITELMA

TODISTUS

KAYTANTOON
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VALMENNUSOHIJELMAN SISALTO

VIRTUAALINEN KICK-OFF

Valmentajan esittaytyminen
Ohjelman tavoite ja sisalto

Ohjelman toteutustapa ja perehdytys
opiskeluun oppimispolulla

Osallistujien esittelyt ja odotukset

DIGITAALINEN OPPIMISPOLKU

Myyntituloksen parantaminen
Tulos-panos-patevyys-konsepti eli syy-
seuraussuhde joka johtaa tuloksiin

Mihin tulokseen vaikuttaviin tekijoihin
voidaan vaikuttaa?

Lahtdaseman rakentaminen

Miten voit hyddyntaa myynnin
|ahtoasemaasi?

Toimintasuunnitelma

Valmennustilaisuuteen valmistautuminen:
valitehtava

Digitaalinen oppimispolku kaytettavissa kuusi
kuukautta

Oma lahtéasemasi

Etamyynti

Asiakaskannan hallinta

Oma asiakaskantasi

Myyntitoiminnan analysointi

Oman myyntitoimintasi analysointi
Myynnin toimintasuunnitelman tekeminen
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VALMENNUSPAIVAN SISALTO JA AIKATAULU

* Myyminen ja myyntityo * Myynnin suunnittelu

* Mita on myyminen e Ajankaytto

* Vaikuttamistilanne * Asiakassuhteen suunnittelu

e Myyntityon arviointi ja kehittaminen * Asiakas-ja tuotekeskeinen myynti

* Tuloksen ja panoksen valinen viive * Myyntikeskustelun suunnittelu ja rakenne
* Myyjan tydpanoksen arviointi

VALMENNUKSEN ALOITUS MARRASKUU 2022

KICK-OFF WEBINAARI VALMENNUSPAIVA VALMENNUSPAIVAN PAIKKA
7.11.2022 klo 9-10 29.11.2022 klo 9-17 . e s

Scandic Helsinki Aviacongress,
VALMENNUKSEN ALOITUS TAMMIKUU 2023 Robert Huberin tie 4, \Vantaa

KICK-OFF WEBINAARI VALMENNUSPAIVA
23.1.2023 klo 9-10 15.2.2023 klo 9-17 H I NTA

VALMENNUKSEN ALOITUS TOUKOKUU 2023 2 060 € + alv

KICK-OFF WEBINAARI VALMENNUSPAIVA Hinta sisaltaa pdivakokouspaketin

22.5.2023 klo 9-10 13.6.2023 klo 9-17 ta rjoiluineen

VALMENNUKSEN ALOITUS ELOKUU 2023
Pidatamme oikeuden muutoksiin
KICK-OFF WEBINAARI VALMENNUSPAIVA toteutustavassa
28.8.2023 klo 9-10 19.9.2023 klo 9-17 Copyright © Mercuri International
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