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TAVOITTEELLINEN MYYNTITYO

KEHITA MYYNTITAITOJASI

Tavoitteellinen myyntityo —oppimispolku on
suunniteltu antamaan kaytannon tyovalineita ja
menetelmia, joita voit kayttaa oman myyntityosi
arvioinnissa ja kehittamisessa. Opit ymmartamaan
asiakkaiden tarpeita seka tekemaan myyntiprosessistasi

aiempaa jasennellymman ja tehokkaamman.
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Kaikille myynnin parissa tyoskenteleville
asiantuntijoille, jotka haluavat kehittaa omia
myyntitaitojaan.

Oppimispolku sisaltaa videoita, harjoituksia,
ladattavia dokumentteja seka interaktiivisia
tehtavia ja keskustelupalstan, jossa voit
keskustella muiden opiskelijoiden kanssa.

1: Johdanto MATA-menetelmaan
2: Valmistautuminen

3: Lahestymistapa

4: Asiakkaan tarpeiden maarittely
5: Argumentointi

6: Vastaviitteiden kasittely

7: Kaupan paattaminen

8: Yhteenveto




