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ETAMYYNTI

MENESTY ETAMYYNNISSA

Mita uusia taitoja tarvitaan etamyyntiin? Soveltuuko
nykyinen lahestymistapasi virtuaalikokouksien
toteuttamiseen? Etamyynti-oppimispolku on
suunniteltu antamaan sinulle nakemyksia, vinkkeja ja

kaytannon malleja etamyynnissa menestymiseen.
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Kaikille asiakastydskentelyyn osallistuville
myyjille ja asiantuntijoille, jotka haluavat
kehittaa etamyyntitaitojaan.

Oppimispolku sisaltaa videoita, harjoituksia,
ladattavia dokumentteja seka interaktiivisia
tehtavia ja keskusteluosion, jossa voit
keskustella muiden opiskelijoiden kanssa.

1: Johdanto etamyyntiin
2: Valmistautuminen virtuaalikokoukseen
* Asiakastietojen keraaminen verkossa

 Valmistautuminen virtuaalikokoukseen 4S-
menetelmalla

3: Virtuaalikokouksen aikana

* Virtuaalikokousten tehokas hyodyntaminen

« Vaikuttava diaesitys virtuaaliseen esittamiseen
4: Tehokas virtuaalinen viestinta

* Viestin monet puolet

* Aktiivinen kuuntelu

* Tarinoiden kertominen yleison innostamiseksi

5: Myynti puhelimitse




