2018-12-12 Vibhittdiskaupan tavarantoimittajien myynnin johtaminen - Mercuri International

Vahittaiskaupan tavarantoimittajien myynnin johtaminen (181)

Ty6skenteletkd tavarantoimittajien myynnin johdossa ja/tai esimiehend? Kaipaatko vahvistusta taidoillesi johtaa myyntia ja myyjia
entisté tavoitteellisemmin ja tuloksellisemmin? Vé&hittaiskaupan tavarantoimittajien myynnin johtaminen -ohjelma on taysin ra&taloidysti
suunniteltu vahittaistavarakaupan tavarantoimittajien myyntijohdolle ja myyntikentan paallikéille. Valmennuksen tavoitteena on antaa
tydvalineita ja ndkemyksia vahittdistavarakaupan myyntiorganisaation toiminnan ja edustajien seké avainasiakaspéallikiden
tydskentelyn arviointiin, kehittdmiseen ja johtamiseen.

Kesto
6 Kk (sis. 2 valmennuspaivad)

Kieli
suomi

Hinta
2190 € + ALV

Vahittaiskaupan tavarantoimittajien myynnin johtaminen -valmennuksen sisalt

Valmennuspaivilla tydskentely sisaltda alustuksia, keskustelua, henkildkohtaisia tehtavié ja ryhmatehtévia, tilanneharjoituksia ja oman
tydn analyyseja. Teet lisdksi Myynnin nykytilan arvioinnin analyysitydkalullamme. Valmennuspaivien jalkeen on Coaching -tapaaminen
(1-2 h) valmentajamme kanssa.

Ohjelman suunnittelijana ja valmentajana on Petri Ylenius, joka on tydsséan erityisesti keskittynyt mm. elintarviketeollisuuden ja
tavarantoimittajien myyntituloksen parantamiseen. Petri Ylenius on aiemmin tydskennellyt yli 20 vuotta elintarvikealalla myynnin ja
myynnin johtamisen eri tehtévissa. Ylenius tapaa sdénndllisesti alan paéttajia ja vaikuttajia, ja ndissé tapaamisissa esille tulleista
keskeisista kehityskohteista on rakennettu tdméa k&ytdnndnléheinen valmennuskokonaisuus. Tervetuloa mukaan kehittdmaéan ja
kehittymé&an yhdessé alan kollegoiden kanssal!

TAalla hetkelld Vahittadiskaupan tavarantoimittajien myynnin johtaminen -valmennukseen ei ole aikataulutettu tulevaa ajankohtaa;
valmennus toteutetaan avoimena valmennuksena kun ryhméa on kasassa. Valmennus on myds réatéloitavissa omalle organisaatiollesi.
Kiinnostuitko, ota yhteytta Petri Yleniukseen:
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Visa profil

Myynnin johtaminen véahittaiskaupan toimintaympéristdssa

« Vahittaistavarakaupan myynnin toimintaympéaristén muutokset ja niiden vaikutukset
« Mika erottaa parhaat myyntiorganisaatiot hyvista
« Myyntiorganisaation toiminnan viitekehys
« Ennakkokyselyn purku, myynnin tilannekuva yrityksessémme
« Myynninjohtajan rooli tavoitteiden jalkauttamisessa
Tavoitteena kehitystarpeiden tunnistaminen oman myyntiorganisaation kehittamisessa.

Tavarantoimittajan myyntijohdon rooli ja tehtavat

« Myynnin johtamisen eri osa-alueet
« Myyntijohdon muuttuva rooli
« Tyobtehtavat ja niiden priorisointi
o Myyntityén kaytanndn johtaminen
Tavoitteena kehitystarpeiden tunnistaminen omassa myynninjohtamisessa.

Edustajien ja avainasiakaspééllikiden tulosten, tydskentelyn ja patevyyden arviointi seka tydskentelyn tehostaminen

« Edustajien ja avainasiakaspaallikdiden tuloksellisuuteen vaikuttavat tekijat

« Edustajien ja avainasiakaspaallikbiden tydpanoksen arviointi ja kehittdmistarpeiden tiedostaminen
« Edustajien ja avainasiakaspaallikdiden asiakastydskentelyn arviointi

« Jaksotydskentelyn tehostaminen, suunnitelmallisuus ja keskittyminen oleelliseen
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« Myyntiprosessien tehokkuus ja systemaattisuus
Tavoitteena myyjien toiminnan ja jaksotydskentelyn kehitystarpeiden tunnistaminen.

Oman johtamisen arviointi ja kehittdminen

« Johtamisen tarve eri tehtvissa ja tilanteissa
« Oman johtamistyylini vahvuudet ja kehittdmiskohteet
« Paéatokset oman johtamisen tehostamiseksi
Tavoitteena oman johtamistavan kehittamistarpeiden tunnistaminen.

Myyntiorganisaation toiminnan ja osaamisen kehittdminen

« Myyntijohdon yhteistydn kehittdminen

« Vaatimukset edustajien ja avainasiakaspaéllikdiden tydskentelylle

« Kehittdmisen keinot ja tydkalut

« Oman myyntiorganisaation toiminnan ja osaamisen kehittdminen
Tavoitteena on l6ytaa konkreettiset kehittamistoimenpiteet oman myyntiorganisaation toiminnan ja osaamisen
kehittdmiseen.

Kehittyminen myynnin johtajana ja esimiehené

« Johtopaatdkset valmennuksen pohjalta oman osaamisen kehittdmiseksi
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