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Tavoitteellinen jalleenmyynti (202)

B2B-myyja, onko asiakkaasi jalleenmyyja? Myyntity6llasi on vaikutus paitsi oman organisaation, myds jalleenmyyjén
myyntitulokseen. Miten kehitat yhteistyota ja myyntia yhdessa jalleenmyyjan, oman asiakkaasi kanssa?

Kéytédnndnléheinen ja suoraan jélleenmyyjakentén kanssa tydskentelyyn vaikuttava Tavoitteellinen jélleenmyynti -valmennus on
suunniteltu myyjille, jotka myyvat tuotteita tai palveluita jalleenmyyjien kautta; saat tyévélineita ja menetelmia analysoida ja kehittéa

jalleenmyyijiin kohdistuvaa myyntityétasi.

Kesto
6 kk (sis. 2 valmennuspaivaa)

Seuraavat valmennuspéivien aloitukset

Kieli
suomi

Hinta
1990 € + ALV

Seuraavat ajankohdat

Tavoitteellinen jdlleenmyynti - Mercuri International

Tavoitteellinen jalleenmyynti -valmennuksen sisaltd

Parhaat kaytannét ja keinot jalleenmyyjakentassa myyntitydskentelyyn!

Valmennuspaivilla tydskentelemme tiiviisti (alustuksia ja keskustelua, henkildkohtaisia tehtévia ja ryhmétéita, tilanneharjoituksia ja
oman tydn analyyseja), ja teet itsellesi kehittdmis-/toimintasuunnitelman jatkoa varten. Liséksi kaytdssasi on Mercuri Online -

verkkokirjasto 6 kk ajan, jolloin voit hyddyntaa sen koko sisaltéd oman osaamisesi syventadmiseksi.

Myyntituloksen parantaminen

« myyntitulokseen vaikuttavat tekijat
« jalleenmyyjayhteistydn sujuvuus
« henkildkohtaisen myyntipanoksen merkitys

Yhteistydn kehittdminen jalleenmyyijien kanssa

« tavoitteiden asettaminen jéalleenmyyjijille
« myynnin toimintasuunnitelmat
« seurantatoimenpiteet ja palaverikaytanto

Jélleenmyyjaan vaikuttaminen

« tunne ja jarki paatdstenteossa
« yhteistyttapoja jélleenmyyjien kanssa

« jalleenmyyjan henkilostén motivointi ja kehittdminen

« palautteen antaminen jalleenmyyjalle
Myyntikeskustelut jélleenmyyjien kanssa

« eri tyyppiset vuorovaikutustilanteet
« kysymysten kayttd
« ideoiden myyminen

« jalleenmyyjan vastavditteet ja niiden kasittely

« vakuuttava esitystapa

Oman myyntitydn hallinta, arviointi ja kehittéminen

« jalleenmyyjaverkoston arviointi
« oman ajankaytdn arviointi ja tehostaminen
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