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Myynnin suunnittelu ja tehokas ajankaytto (240)

B2B-myyjé ja asiantuntija, millaisin keinoin voisit tehostaa omaa ty&skentelyasi ja ajankaytt6&si? Eli miten suunnittelet oman
myyntipanoksesi, jotta tulostavoitteet konkretisoituvat myyntituloksina. Myynnin suunnittelu ja tehokas ajankaytté on
kaytannoénléheinen, tehokkaan ja tuloksellisen asiakastydskentelyn valmennus myyijille, joiden tavoitteena on teravoittdd omaa myynnin
suunnitteluaan ja ajankayttéaan.

Kesto
6 Kk (sis. 2 valmennuspaivad)

Seuraavat valmennuspéivien aloitukset
02.04.2019 Scandic Helsinki Aviacongress, Vantaa, 22.10.2019 Paikka vahvistuu ldhempéna ajankohtaa

Kieli
suomi

Hinta
1990 € + ALV

Seuraavat ajankohdat

Myynnin suunnittelu ja tehokas ajankaytto (240)

Alkaa

ti 2.4.2019 klo 09:00

Paattyy

ke 3.4.2019 klo 17:00

Paikka

Q Scandic Helsinki Aviacongress, Vantaa

Valmentaja
Kari Pihl

Myynnin suunnittelu ja tehokas ajankayttd (240)

Alkaa

ti 22.10.2019 klo 09:00

P&éattyy

ke 23.10.2019 klo 17:00

Paikka

Q Paikka vahvistuu lahempéané ajankohtaa

Valmentaja
Valmentaja vahvistuu lahempéana ajankohtaa

Myynnin suunnittelu ja tehokas ajankaytté -valmennuksen sisaltd

Valmennuspaivien tavoitteena on syventéa taitoja paasta asiakastytskentelyssé tulostavoitteista
kaytanndn tuloksiin. Osallistuja ottaa valmennukselle mukaan asiakaslistansa, johon han tekee
valmennuksella saamiensa oivallusten pohjalta yrityksen tuloksen kannalta jarkevia paatdksia
asiakaskantansa hyddyntamiseksi tehokkaasti. Liséksi kaytdssa on Mercuri Online -verkkokirjaston koko
sisalto.

Myyntityén suunnittelun periaatteet

« hyédyt suunnitelmallisuudesta
« yrityksen strategioiden huomioon ottaminen myynnin suunnittelussa
« suunnittelumalli
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Tavoitteiden asettaminen ja avainalueet

- tavoitteet ja osatavoitteet
« myyntitydskentelyn avainalueet

Myynnin lahtéaseman hyddyntadminen suunnittelussa

« asiakaskannan analysointi, kehittdminen ja rakentaminen
« ostouskollisuuden arviointi ja lisd&dminen

Tydskentelyn tehokkuusluvut ja niiden hyddyntdminen

« tydpanoksen mééritteleminen tulostavoitteiden ja tehokkuuslukujen perusteella
« tydskentelyn ja osaamisen kehittdmistarve

Asiakastydskentelyn tehostaminen
« suunnitelman laatiminen tarkeimmille asiakkaille
Ajankéaytt6 ja sen tehostaminen

« arvio omasta ajankaytdsta

« tehtavien priorisointi

« tydskentelyn systematisointi

« delegointimahdollisuuksien hyédyntaminen
« aikavarkaiden tunnistaminen ja eliminointi

Myynnin suunnitelmallisuuden kehittdminen
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